平成２５年度「ほっとはあと製品」応援事業
研修・ワークショップ年間予定
	開催
	研修・ワークショップ名
	内　　　容
	開催場所

	9月
	売上アップ＆商品レべルアップセミナーⅠ
「お客様の購入意欲を高める術」
～売れる商品は何が違う？～

	○「売れない理由」を探すのではなく「買いたくなる理由」をアピールすることが販促のポイント。「どのようなお客様にどのような満足を得ていただくのか」商品のコンセプトを明確にします。
○ワークショップでは、各施設イチオシ製品を持参し、「売り」をどうアピールすべきかを考えます。
	京都市内
京都北部
２会場で実施

	10月
	売上アップ＆商品レべルアップセミナーⅡ
「商品の見せ方・売り方講座」
～商品の良さを伝えるために必要なこと～

	○商品をいかに知ってもらうか。
売り方、広報、ソーシャルメディアの活用など商品価値を高める見せ方について学びます。
○ワークショップでは、各施設商品の「見せ方」を振り返り、ブラッシュアップを考えます。
	京都市内
京都北部
２会場で実施

	11月
	売上アップ＆商品レべルアップセミナーⅢ
「市場ニーズに合った商品開発」
～お客様になってくれる人はどこにいる？～

	○ほしいというニーズのあるところに見合った商品を開発する。
商品ユーザーのターゲットを定め、ニーズに合わせた体裁、価格帯、いかに売るかを考えて、セミナーの集大成とします。
○ワークショップでは、グループに分かれて、課題に合わせて、売れる商品づくりを考えます。

	京都市内
京都北部
２会場で実施


○各研修・ワークショップは、開催の約２ヶ月前に詳細をご案内いたします。
○内容に若干の変更がある場合があります。ご了承ください。
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